
Wir 
finanzieren 
mit Sicherheit 
Ideen.
Bürgschaftsbank und 
MBG Baden-Württemberg

Finanzierung in schwierigen Zeiten / 07. Oktober 2025



Über mich
Dennis Vierkorn  / Bürgschaftsbank Baden-Württemberg

Freiburg, Ortenaukreis, Emmendingen, Breisgau-Hochschwarzwald, Lörrach, Waldshut, 
Freudenstadt, Rottweil, Schwarzwald-Baar-Kreis

Regionalleiter Region 4 (seit 07.2022)

Stellvertretender Regionalleiter Region 2
(01.2014 – 06.2022)

Senior-Unternehmenskundenbetreuer 
(01.2012 – 12.2023)

Unternehmenskundenbetreuer (01.2009 – 12.2011)

Davor Tätigkeit bei einer Kreissparkasse

Zuständig für Bürgschaften über € 150.000 bis € 2,0 Millionen/Beteiligungen bis € 
500.000
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Agenda
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1. Wer ist die Bürgschaftsbank

2. Wen und was fördern die Bürgschaftsbanken

3. Aktuelle Herausforderungen 

4. Unser Bürgschaftsangebot

5. Unser digitales Angebot: Ermöglicher Portal

6. Fälle aus der Praxis

7. Fragen, Anregungen und Feedback 



In aller Kürze: Bürgschaftsbank und MBG
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1954 gegründet aus der 
Wirtschaft für die Wirtschaft, 

eingebunden in die 
Gewerbeförderung von Land 

und Bund  

Gesellschafter sind zentrale 
Wirtschaftsverbände, 
Kammern und Kredit-

institutionen

Kein sinnvolles Vorhaben soll 
an fehlenden Sicherheiten 

scheitern. Vergrößerung des 
Finanzierungsrahmens durch 
Bürgschaften und Garantien, 
sowie stille Beteiligungen und 

Venture Capital 

Seit Jahren steigender Anteil 
von Start-up-, Gründungs-

und Nachfolgefinanzierungen 
bei Bürgschaftsbank und 

MBG 



Geschäftsentwicklung 2024
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Bürgschaftsbank BW
Bürgschaften und Garantien

MBG BW
Stille und offene Beteiligungen

rund 15.000
Kunden in Baden-Württemberg

rund 750 Kunden 
bzw. Beteiligungen in Baden-Württemberg

rund 3,2 Mrd. €
Kredit- und Beteiligungsvolumen

über  250 Mio. €
Beteiligungsvolumen unter Management

über 1.780
neue Projekte im Geschäftsjahr 2024

über 100
Neuzusagen im Geschäftsjahr 2024

rd. 578 Mio. € 
Kredit- und Beteiligungsvolumen in 2024

21 Mio. € 
Beteiligungsvolumen in 2024



BB: Genehmigungen bundesweit per 30.06.2025
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Kriterien der Unterstützung 

Ersatz fehlender Sicherheiten –
aber nicht fehlender Rentabilität!

i.d.R. persönliche Haftung

Einhaltung 
EU-Beihilferecht

Betriebswirtschaftlich 
sinnvolle Vorhaben

Die Bürgschaftsbank bürgt für

mit realistischer 
Planung

und überzeugendem 
Management

unabhängig von 
Sicherheiten
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Förderung unabhängig von Branche und Unternehmensphase

Unternehmensnachfolge Etablierte Unternehmen

Asset-Deals, 
Share-Deals, MBO, MBI (Komplett-
/Teilübernehmen) 

Verwendung: Kaufpreise, 
Geschäftsanteile, 
Firmenwert, Ablösung Gesellschafter

Entfall bisherige Besicherung 
(Familieninterne Nachfolge)

Betriebserweiterungen und 
-verlagerungen

Modernisierung, Rationalisierung, 
Entwicklungskosten

Betriebsgerechte Nachfinanzierung

Kosten Markterschließung

Betriebsmittelfinanzierung

Auftragsvorfinanzierung

Avale / Gewährleistungen

Existenzgründung

Neugründungen, Franchise

Kompletter Investitions- und 
Betriebsmittelbedarf

Entwicklungs-/
Markterschließungskosten
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▪ Business-Plan / Projektbeschreibung
Angaben zum Produkt, Verfahren, Dienstleistung, Branche und Markt, Konkurrenzsituation, 
Auftragslage, Standort, Vertrieb und Marketing

▪ Angaben zum Kapitalbedarfsplanung / Finanzierung

▪ Rentabilitätsvorschau (best/ worst case) ggf. Liquiditätsplanung
Umsatz-/ Ertragsplanung (max. 3 Jahre) / Ausweis von GF-Gehältern

▪ Sofern keine Neugründung: 
Jahresabschlüsse und aktuelle BWA inkl. Summen – u. Saldenliste/ 
Bankenspiegel/Kapitaldienstberechnung / ggf. Liquiditätsplanung

▪ Unternehmensleitung / Managementteam
Werdegang u. Lebenslauf / private Vermögensaufstellung

▪ Bei Übernahmen: 
Entwurf Übernahmevertrag / Angaben zu den Rahmenbedingungen und wirtschaftliche Unterlagen des 
bisherigen Betriebes.

Welche Unterlagen benötigen Bürgschaftsbank und MBG?
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▪ Risikoentlastung durch Ersatz von Sicherheiten

▪ Einbringung von zusätzlichem Know-how in die Kreditentscheidung

▪ externer Sachverstand durch Gutachten der Kammern, Verbände (z.B. VDMA, Handelsverbände, 
DEHOGA, …), RKW und /oder Steinbeis-Stiftung

▪ Wachstumsspielraum durch zusätzlichen Risikopartner 

▪ nachhaltige Finanzierungsunterstützung

▪ reduzierte Eigenkapitalunterlegung der Hausbanken

Ihre Vorteile mit Bürgschaften der Bürgschaftsbank
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▪ Fachkräftemangel

▪ Geopolitisch unsichere Zeiten (Zölle USA, Russland-/Ukraine-Krieg, China-Taiwan-Spannungen etc.)

▪ Innenpolitische Herausforderungen in Deutschland (allg. politische Rahmenbedingungen, 
Rekordstaatsverschuldung, steigende Sozialversicherungsbeiträge, kein/kaum Wirtschaftswachstum etc.)

▪ Transformationsprozess (bspw. Automotive)

▪ Weitere zunehmende Regulatorik bei Banken und teilweise erschwerter Zugang zu Krediten

Finanzierung in der Krise – aktuelle Herausforderungen
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Was ist aus unserer Sicht wichtig

▪ Offene und direkte Kommunikation mit Ihren Finanzierungspartnern, 
auch bereits in guten Zeiten

▪ Zeitnahe Erstellung und Einreichung wirtschaftlicher Unterlagen wie 
Jahresabschlüsse und betriebswirtschaftliche Auswertungen

▪ Hinzunahme von kompetenten Partnern wie die regional tätigen IHKen, 
welche auch bei der Unterlagenerstellung wie bspw. Planungen 
unterstützen können

Finanzierung in der Krise – aktuelle Herausforderungen
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Finanzierung in der Krise – unser Bürgschaftsangebot

Bürgschaften

Neu: KfW-ERP (Garantie)

>
2,0

Mio. €
bis

15,0
Mio. €

bei Bürgschaften
bis 15 Mio. €

• Bürgschaften bis 80% zur Besicherung von 
Krediten (100% beim ERP Förderkredit)

• Verbürgung aller Kreditarten (Hausbank- oder 
Förderkredite, Kontokorrentkredite, Avale)

• Maximal 15 Jahre Laufzeit, bei 
Immobilienfinanzierung 23 Jahre

• „Arbeitsteilung“ für Bürgschaften in BW:

▪ Breite Verwendung Investitionen, Innovationen, 
Betriebsmittel, Nachfolge, Gründung

▪ Ausnahme: Nachfinanzierung von Investitionen  
(nicht betriebsgerecht finanziert 3 Jahre)              

▪ Erleichterungen bei Besicherung und beihilfefrei
über EIF

bis 

0,5
Mio. €

bis
2,0

Mio. €
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Finanzierung in der Krise – unser digitales Angebot an Sie: 
ermoeglicher.de

Das bundesweite Finanzierungsportal der 
deutschen Bürgschaftsbanken

Bereits über 5.000 Kundenanfragen

Schnelle, unverbindliche und kostenfreie 
Vorhabenseinschätzung

Intuitive Erfassung inkl. sicherem 
Dokumenten-upload auf 

www.finanzierungsportal.ermoeglicher.de

14

DIGITALE 
VORANFRAGE- UND 
ANTRAGSSTRECKE

http://www.finanzierungsportal.ermoeglicher.de/


Vorhaben: Finanzierung:
Gesamtvorhaben T€ 2.000 
für
Betriebsmittel

Vor dem Hintergrund des Wachstums der Unternehmensgruppe, die 
neben klassischen SHK-Dienstleistungen auch spezialisierte Services u.a. 
im Bereich Bautrocknung anbietet, und eines großen Auftragsbestandes 
war zur deren Vorfinanzierung sowie zum Warenlageraufbau eine 
Betriebsmittellinie über Mio.  € 2 erforderlich. 

Die Expansion begleitete die Bürgschaftsbank über die Verbürgung eines 
Betriebsmitteldarlehens.

Finanzierung: 

T€ 2.000 Hausbank-Betriebsmittelkredit (50% Büba)

→ Risiko Hb: Mio. € 1 (50%)

Finanzierung von 
Unternehmenswachstum

Neben Betriebsmitteldarlehen können auch 
KKK-Linien oder auch sonstige Avale 
(Gewährleistungen, Anzahlungs-/Kautions-
/…/bürgschaften) verbürgt werden.

Aval- und Kontokorrent kredite werden 
individuell ausgestaltet bis zu einer Laufzeit von 
8 Jahren verbürgt, davon 4 Jahre ohne 
Herabsetzung der Bürgschaft.

Beispiel: Verbürgung Betriebsmittelkredit
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Vorhaben: Finanzierung:
T€ 2.600 Kaufpreis (Asset-
Deal)
T€      45 Nebenkosten
T€    300 Betriebsmittel

Zwei Gründer übernahmen via Asset-Deal das damalige, im Bereich 
der Herstellung und Weiterverarbeitung von Teilen basierend auf 
Wasserstrahl- und Mikrowasserstrahltechnologie tätige 
Einzelunternehmen Die Übernahme zu einem relativ hohen 
Kaufpreis bei niedrigem EK-Einsatz konnte durch Strukturierung mit 
MBG-Beteiligung und Verkäuferdarlehen realisiert werden.

Finanzierung: 
T€ 145 Eigenmittel
T€ 200 Verkäuferdarlehen
T€ 200 stille Beteiligung MBG 
T€ 2.100 L-Bank Gründungsfinanzierung 50
T€ 300 Hausbank-KKK/Aval/Büba 50%

→ Risiko Hb: Mio. € 1,2 (ca. 41%)

Übernahme eines Einzel-
unternehmens durch 
neugegründete GmbH

Mezzanine Bausteine MBG und KfW sorgen 
für ausgewogene Finanzierungsstruktur.

Bürgschaftsbank und MBG haben 
langjährige Expertise in der Einbindung 
eigener und externer Kapital- und 
Risikobausteine. 

Beispiel: Bürgschaft, Beteiligung, KKK
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Folgen Sie uns auf LinkedIn für 
Updates und Insights!

Bürgschaftsbank

Baden-Württemberg 
GmbH

MBG

Baden-Württemberg 
GmbH



Diskussionsrunde –
Ihre Themen 
und Fragen
Telefon: 0711 / 1645-6

Bürgschaftsbank Baden-Württemberg GmbH
www.buergschaftsbank.de  

MBG Mittelständische Beteiligungsgesellschaft Baden-Württemberg GmbH
www.mbg.de 



Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit
Ansprechpartner:
https://bw.ermoeglicher.de/ueber-uns/kontakt/ansprechpartner

Telefon: 0711 / 1645-800

Bürgschaftsbank Baden-Württemberg GmbH
www.buergschaftsbank.de  

MBG Mittelständische Beteiligungsgesellschaft Baden-Württemberg GmbH
www.mbg.de 

https://bw.ermoeglicher.de/ueber-uns/kontakt/ansprechpartner
https://bw.ermoeglicher.de/ueber-uns/kontakt/ansprechpartner
https://bw.ermoeglicher.de/ueber-uns/kontakt/ansprechpartner

	Folie 1
	Folie 2
	Folie 3
	Folie 4
	Folie 5
	Folie 6
	Folie 7
	Folie 8
	Folie 9
	Folie 10
	Folie 11
	Folie 12
	Folie 13
	Folie 14
	Folie 15: Beispiel: Verbürgung Betriebsmittelkredit 
	Folie 16: Beispiel: Bürgschaft, Beteiligung, KKK
	Folie 17
	Folie 18
	Folie 19

